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KATALOG ZNANJA 

1. IME PREDMETA  

 

EKONOMIKA POSLOVANJA  

2. SPLOŠNI CILJI PREDMETA 

 

Splošni cilji predmeta so: 

 

 spoznati ekonomske sisteme in modele za uspešno poslovanje podjetij, startupov in 

projektov zase ali pa za druge; 

 pridobiti razumevanje za razvoj menjav v družbi, tehnologijo kot gonilo razvoja in 

soodločati o prihodnosti; 

 pridobiti razumevanje ekonomike poslovanja; 

 usposobiti se za predstavitve na trgu, komuniciranje na njem in prodajo produktov ali 

izdelkov;  

 naučiti se dela z ljudmi, upravljati denar ter slediti načelom kakovosti. 

 

 

Specifično strokovno usmerjeni cilji so: 

 

 razumeti, kaj je ekonomski subjekt v sistemu; 

 z različnimi modeli načrtovati in preučevati trende krize in priložnosti v okolju in te 

informacije uporabiti v praksi za blagostanje družbe, podjetij in posameznikov; 

 obvladati ekonomiko poslovanja za doseganje poslovnih in tržnih ciljev;  

 oblikovati blagovne znamke, kampanje in vsebine v skladu z novimi nevrološkimi 

spoznanji;  

 razumeti način razvoja organizacij, ustanavljanja svojih podjemov in razumeti, kako 

prispevati napredku in podjetnosti; 

 zagotavljati kakovostno in racionalno rabe virov.  

 

3. PREDMETNOSPECIFIČNE KOMPETENCE 

 

Pri predmetu si študenti poleg generičnih pridobijo naslednje kompetence: 

 

1. definiranje modelov realnosti, makroekonomije in ekonomskega okolja;  

2. analiziranje teorije sistemov, ekonomskih sistemov in vloge denarja;  

3. implementacija znanja iz ekonomike poslovanja; 

4. uvajanje zakonitosti trženja in nevroloških osnov človekovih vedenj; 

5. oblikovanje načel zagotavljanja kakovosti. 
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4. OPERATIVNI CILJI  

 

INFORMATIVNI CILJI FORMATIVNI CILJI 

1. Definiranje modelov realnosti, makroekonomije in ekonomskega okolja: 

 spozna zgodovino ekonomske misli, 

razvoj teorij in Nobelove nagrade ter 

njihov pomen; 

 utemelji ekonomijo kot nadaljevanje 

evolucije; 

 našteje pomene produktivnosti in jih 

opiše; 

 razume pojma blaginje in prosperitete; 

 opiše ekonomske subjekte – organizacije 

in njihove pravne oblike; 

 razlikuje tipe vladavin in politične 

sisteme glede na ekonomijo. 

 določi strategijo podjetij glede na 

makroekonomsko okolje; 

 pripravi smernice za pozicioniranje 

vpetosti podjetja oz. organizacije v 

panogi; 

 izdela načrt spremembe v odvisnosti od 

ekonomskih trendov in kontra-trendov; 

 določi aktivnosti, povezane s kadri, in 

usmerja »talente«. 

2. Analiziranje teorije sistemov, ekonomskega sistema in vloge denarja: 

 razume »sisteme«, njegove lastnosti in 

posledice z vidika ekonomije in denarja; 

 opiše načrtovanje in predvidevanje 

sprememb v ekonomskem okolju, 

vključno s tveganji; 

 opredeli fiskalno in monetarno politiko 

in ocenjuje posledice; 

 analizira vlogo denarja v času in 

prostoru. 

 izdela načrt odzivov na pretrese v okolju 

tako intuitivno kot tudi racionalno; 

 določi »nepredvidene« učinke 

sistemskih lastnosti – sinergije, 

porajajoče lastnosti, povratne zanke, 

začarane in zmagovite kroge; 

 izdela oceno parametrov za 

napovedovanje finančnih balonov, 

makroekonomskih sistemskih 

parametrov ter ekonomskih kriz; 

 izdela analizo različnih ekonomskih 

sistemov in vlogo denarja v času in 

prostoru. 

3. Implementacija znanja iz ekonomike poslovanja: 

 razloži modeliranje sistemov in opredeli 

tipe (najprej na splošno) ekonomskih 

modelov, vključno s poslovnimi modeli, 

in računovodske vidike predvidevanja z 

modeli; 

 opiše osnovne ekonomske vidike 

ponujenih izdelkov in storitev; 

 razume osnove finančnega poslovanja 

podjetij in elemente finančnega 

načrtovanja ter spremljanja finančnega 

poslovanja; 

 opredeli vrsto in strukturo stroškov in 

normativov za porabo časa in 

materialnih virov. 

 izdela računovodske izkaze, metrike in 

kazalnike ter jih ovrednoti preko 

simulacij, heuritmov ali algoritmov;  

 določi, ovrednoti in izdela oceno 

finančne konstrukcije poslovanj, 

podjemov; 

 izdela analizo stroškov po opravljenih 

delih in pripravi obračun za izdelke in 

storitve; 

 pripravi ponudbo izdelkov in storitev na 

podlagi kalkulacij.  

4. Uvajanje zakonitosti trženja in nevroloških osnov človekovih vedenj: 
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 razume pomen trženja, funkcije in 

zgodovino trženjskih metod; 

 razloži, zakaj je vsebina kraljica, brand 

kralj in kampanja način trženja; 

 pozna trende marketinga, medije in KPI-

je (ang. »Key Performance Indicators«); 

 razloži nevrologijo kot skupni 

imenovalec vedenja posameznikov, 

skupin in marketinga; 

 ovrednoti ponudbo cen tako preko 

kalkulacij kot tudi preko analize 

konkurence in tržnih trendov; 

 oblikuje pogodbe tako s partnerji kot 

naročniki in pojasni postopek reševanja 

pritožbe ali reklamacije; 

 razlikuje različne vrste trženja s 

poudarkom na socialnih medijih in 

gverilskih pristopih; 

 utemelji tržne strategije in njihovo 

uporabo. 

 izračuna KPI-je za različne tržne 

pristope; 

 pripravi tržni splet in strategije trženja 

glede na izdelek ali storitev, izkušnje 

kupca (ang. user experience), »persone«; 

 uvaja koncepte trženja, ki uporabljajo 

nova nevrološka spoznanja in pripravi 

testiranje trženjskih akcij; 

 izdela načrt za raziskavo trga ter oceno 

kakovosti pridobljenih informacij; 

 izdela načrt prodajne cene preko 

notranjih finančnih postavk, stroškov in 

normativov, prav tako pa tudi z vidika 

konkurenčne ponudbe in pozicioniranja; 

 zagovarja pomen tržne znamke, podjetij, 

projektov kot tudi posameznikov – sebe; 

 izdela predlog vsebine za tržno 

prezentacijo v skladu z nevrološkimi 

načeli in medijskimi zahtevami; 

 izvede predstavitev konkurenčnosti, 

ekonomskih vidikov ponudbe in utemelji 

ponudbo naročniku; 

 pripravi osnovne analize strategij za 

lastno podjetje ali startup. 

5. Oblikovanje načel zagotavljanja kakovosti:  

 utemelji temeljna načela kakovostnega 

dela; 

 pozna sisteme zagotavljanja in vodenja 

kakovosti ter elemente poslovne 

odličnosti (npr. ISO 9001 in drugi); 

 razume pomen nenehne kontrole in 

izboljševanja lastnega dela, skladno z 

določenimi predpisi in standardi 

kakovosti (če obstajajo);  

 pojasni, kaj pomeni racionalno 

uporabljati vire, ki jih potrebuje pri delu. 
 

 določi parametre za zagotavljanje 

kakovosti; 

 timu predstavi načela glede procesov 

internega zagotavljanja kakovosti 

izdelkov in/ali storitev; 

 izdela načrt za kontrolo in ocenjevanje 

dela in za izboljševanje postopkov in 

procesov dela ter izvaja kontrolne in 

merilne postopke naprav; 

 izvede preverbo skladnosti končnih 

izdelkov in/ali storitve s predpisanimi 

standardi; 

 izvede dela skladno s tehničnimi, 

tehnološkimi in terminskimi navodili; 

 uporabi metode za pridobivanje in 

uporabo informacij o zadovoljstvu 

uporabnikov glede kakovosti izdelkov 

in/ali storitev ter pripravi analizo 

odklonov in potencialnih vzrokov.  

5. OBVEZNOSTI ŠTUDENTOV IN POSEBNOSTI V IZVEDBI  
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Število kontaktnih ur: 70 (40 ur predavanj, 30 ur seminarskih vaj). 

 

Število ur samostojnega dela študenta: 150 (študij literature, delo z besedilom, študij 

primerov, reševanje in analiza nestandardiziranih vprašalnikov in anket, priprava pisnih 

besedil, predstavitev, izvedba javnega nastopa, igre vlog …). 

 

 


